
Heb je het overzicht, werk je servicegericht en vind je klantcontact leuk? Kom dan ons team in Houten versterken en on-
dersteun onze verkoopafdeling voor de markten Nederland en België. In deze functie ben je de centrale schakel tussen onze 
klanten, de buitendienst en interne afdelingen. Met je organisatorische talent zorg je ervoor dat offertes, orders en levering-
sprocessen soepel verlopen en dat onze klanten te allen tijde optimaal worden begeleid. 

Laten we samen de volgende stap zetten en meld je bij ons aan!

JE TAKEN 

• Je ondersteunt ons verkoopteam voor Nederland en België bij de dagelijkse bedrijfsvoering.
• Je registreert, verwerkt en coördineert klantorders betrouwbaar en tijdig
• Je houdt leveringsdata in de gaten en stemt bij afwijkingen nauw af met de logistiek en andere afdelingen
• Je stelt individuele offertes op en volgt deze actief op
• Je bent het eerste aanspreekpunt voor onze klanten – zowel telefonisch als schriftelijk
• Je onderhoudt klant-, order- en stamgegevens in onze systemen
• Je werkt nauw samen met de verkoopafdeling, logistiek en andere afdelingen
• Je draagt bij aan het bieden van een uitstekende service en efficiënte processen aan onze klanten

DIT BRENG JE MEE 

• Een afgeronde commerciële opleiding of een vergelijkbare kwalificatie
• Bij voorkeur eerste werkervaring in de interne verkoop, accountmanagement, 
   klantenservice of orderafhandeling
• Je kunt goed overweg met de gangbare MS Office-toepassingen; ervaring  
   met CRM-systemen is een pré – bij voorkeur met Salesforce
• Vloeiend Nederlands en een goede kennis van het Duits of Engel

Wil je bij ons aan de slag, stuur dan je uitgebreide sollicitatiebrief in pdf-formaat naar:
dana.krohn@atlasschuhe.de
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