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] B the shoe company

KEY-ACCOUNT MANAGER (m/wrq)

Aulendienst Gebiet Sachsen

IHR JOB

= Vollumfangliche Betreuung unserer Key-Account Kunden des Handels und der Industrie im AuRendienst
= Ausbau des Kundenstamms durch aktive Neukundengewinnung
= Betreuung der Ansprechpartner in der Industrie und dem Handel
= FEigenstandige Umsetzung der Vertriebsstrategie

= Enge Zusammenarbeit mit der Verkaufsleitung

IHR PROFIL

= Mehrjahrige Berufserfahrungen im Vertrieb

= Erfahrung im Vertrieb von erklarungsbeddrftigen Produkten

= Ausgepragte Kommunikationsstarke

= Ein hohes Mal an Flexibilitat, Einsatzbereitschaft und Teamfahigkeit
= Gute Kenntnisse im Umgang mit dem MS-Office Paket

WIR BIETEN IHNEN

= Einen sicheren und zukunftstrachtigen Arbeitsplatz in einem trotz Corona-Pandemie stetig wachsenden
mittelstandischen Familienunternehmen mit 111 Jahren Erfahrung

= FEine Ubertarifliche Bezahlung, Urlaubs- und Weihnachtsgeld sowie Vermogenswirksamen Leistungen
und eine betriebliche Altersvorsorge

= Fort- und Weiterbildungsmaglichkeiten

= Vielseitige und abwechslungsreiche Aufgaben

= Flache Hierarchien und ein dynamisches Team

= Flexible Arbeitszeiten

Wenn Sie gemeinsam mit uns Erfolg haben mochten und Teil eines von Wachstum gepragten, internationalen
Familienunternehmens sein mochten, senden Sie uns bitte Ihre aussagekraftige Bewerbung im PDF-Format
unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung an: start2022@atlasschuhe.de

ATLAS® the shoe company Ansprechpartnerin:
Frische Luft 159 Frau Sophia Krachter ]
44319 Dortmund Telefon: 0231/ 92 42 - 100 www.atlasschuhe.de/karriere



